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Резюме
Собственная студия загара на сегодня один из наиболее перспективных видов бизнеса. Открыть собственный солярий сегодня очень прибыльно.
Очень выгодно открыть салон загара в каком-нибудь провинциальном городе. Местные бизнесмены отчего-то не берут во внимание этот вид деятельности, в то время как спрос на бронзовый загар достаточно велик как в Сибири, так и на юге, а хороших соляриев в этих городах раз-два и обчелся. К примеру, в Уфе, несмотря на то, что это столица Башкирии, на весь город имеется всего одна студия загара, причем с самым допотопным оборудованием. Правда, и спрос на услуги солярия в этом краю гораздо скромнее, нежели в центре. Но солярий окупится, даже если установить его на южном курорте.

Деятельность создаваемого предприятия  направлена на оказание услуг в сфере искусственного загара для людей со средним достатком.

Данный проект планируется реализовать с образованием юридического лица – закрытого акционерного общества.
    Проведённый финансово-экономический анализ  проекта позволяет  говорить о том,  что представленный проект  может быть реализован с высокой  эффективностью. 

	Объем производства товарной продукции, шт/год
	18000

	То же в денежном выражении, тыс. руб.
	2880

	Потребность в финансировании проекта, тыс. руб.
	874000

	   в т.ч. покрытие за счет собственных средств, тыс. руб.
	200000

	Продолжительность строительства, мес.
	3

	Срок окупаемости (PP), лет
	1,24

	Чистый дисконтированный доход (NPV), тыс. руб.
	2961

	Индекс доходности (PI)
	5,00


Проведённый анализ рынка  говорит о том,  что сегмент, на который  ориентирована деятельность  создаваемого салона, на сегодняшний день в данном районе  города практически свободен, что позволяет рассчитывать  на то, что  услуги студии  будут пользоваться  устойчивым спросом, с тенденцией роста  по мере развития  деятельности.

1. Описание проекта
Собственная студия загара на сегодня один из наиболее перспективных видов бизнеса. Она зарегистрирована как закрытое акционерное общество. Учредители: граждане РФ Лапай А.В., Малышева А.И. и Лебедева М.А.         

Деятельность создаваемого предприятия  направлена на оказание услуг в сфере искусственного загара для людей со средним достатком.

        Для осуществления проекта  мы арендуем помещение.

Мы заключим договоры  на  поставку необходимого оборудования (аппарата солярия, дополнительных ламп и т.д.), а  также произведём  тщательный отбор персонала. Кстати, соответствующий персонал для солярия - большой плюс этого бизнеса. Красивая загорелая девушка не только расскажет много интересного и полезного о процессе загара или подберет индивидуальную программу по типу кожи, но и будет этакой ходячей рекламой, демонстрирующей прелестный результат искусственного солнца. Правда, такой "рекламный ход" потребует дополнительных затрат.
      Для начала реализации проекта имеются собственные средства  ЗАО в сумме 200000 руб., также мы оформим кредит в банке на сумму  674000 руб.

Горизонт расчета проекта определен в 5 лет, в качестве шага расчета выбран квартал (для облегчения восприятия информации, в приводимых ниже таблицах данные сгруппированы по годам).

Расчеты ведутся в постоянных (неизменных) ценах.

При выполнении расчетов по финансовому разделу бизнес-плана использован программный продукт Альт-Инвест-Прим 5.0.

2. План маркетинга

Спрос на услуги солярия растет с каждым днем: даже несмотря на обилие летнего солнца, большинство любителей бронзовой кожи все же предпочитают получать свою порцию ультрафиолета в специализированных салонах, нежели под открытым небом.

Загорание (с известными ограничениями), несомненно, является полезным для здоровья, как физического, так и психического: недостаток ультрафиолетовых лучей опасен для живого организма. А поскольку солнца в наших широтах не хватает, солярий может легко компенсировать этот пробел. За рубежом солярии давно стали обычным явлением и устанавливаются практически везде - в домах, в косметических салонах, оздоровительных центрах, в школах, больницах и даже в аэропортах. У нас в России - стране, где солнце радует народ очень короткое время, они также становятся популярными чрезвычайно. 
Бизнес этот очень востребованный, но практически не раскрученный. Итак, открыть собственный солярий сегодня очень прибыльно. Даже летом услуги искусственного солнца идут буквально "на ура" - народ в преддверии южных отпусков предпочитает подготовить бледную после зимы кожу к активному солнцу и нет-нет, да и проведет несколько сеансов в солярии перед поездкой к морю. 

Лучше всего открывать солярий в центральной части города. Однако в центре арендовать помещение слишком дорого, да и солидных конкурентов много - к примеру, те же "Glamour", «Солярис», «Sunclub». Обустраивать салон загара в совсем уж отдаленных районах  тоже невыгодно: там не сформируется достаточная для нескольких соляриев клиентская база.
Принято решение открыть салон в районе «Первостроителей-Мелодия».
3. Производственный план

В мини-студии будет использоваться аппарат солярия фирмы «Kettler» стоимостью 15тыс. долларов (450 т.р.). Основу его,ту,за счёт которой будет приобретаться собственно загар, составляют многочисленные двухметровые лампы (51 шт.). Предполагается, что 1 стандартный сеанс длится 5 минут. Но его время может варьироваться в зависимости от предпочтений клиентов, немалую роль играет здесь фактор привыкания для кожи к искусственному облучению. Клиент, для которого данная услуга является своего рода новинкой, существенным образом отличается от завсегдатая. Нужно время, чтобы его организм адаптировался.
В начале деятельности мы подбираем подходящее помещение, проводим соответствующие манёвры в плане его благоустройства. Хоть это пока не крупный салон, мы надеемся, он будет привлекать посетителей для начала своим внешним видом и внутренним уютным убранством. На эти цели собираемся потратить 350 т.р.
4. Организационный план
        В качестве  правового статуса мы выбрали  закрытое акционерное общество. Эта форма собственности проста  в осуществлении и удобна для нас  по своей структуре. Уставный капитал  300000 рублей. В подготовительный период  мы планируем  выполнить следующий  объём работ:

- заключить  договор на аренду помещения;

- заключить договор на закупку  необходимого для организации  производственного процесса  оборудования;

-  произвести ремонт помещения;

- произвести монтаж  оборудования;

-  произвести подбор персонала;

-  получить разрешения на оказания услуг подобного рода 
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Заключение
Проведённый финансово-экономический анализ  проекта позволяет  говорить о том,  что представленный проект  может быть реализован с высокой  эффективностью. 

    В результате расчетов  получены следующие  показатели эффективности проекта:

Основные экономические показатели проекта:
	Объем производства товарной продукции, шт/год
	18000

	То же в денежном выражении, тыс. руб.
	2880

	Потребность в финансировании проекта, тыс. руб.
	874000

	   в т.ч. покрытие за счет собственных средств, тыс. руб.
	200000

	Продолжительность строительства, мес.
	3

	Срок окупаемости (PP), лет
	1,24

	Чистый дисконтированный доход (NPV), тыс. руб.
	2961

	Индекс доходности (PI)
	5,00


Проведённый анализ рынка  говорит о том,  что сегмент, на который  ориентирована деятельность  создаваемого салона, на сегодняшний день в данном районе  города практически свободен, что позволяет рассчитывать  на то, что  услуги студии  будут пользоваться  устойчивым спросом, с тенденцией роста  по мере развития  деятельности.
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